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F0CUS™

La gestione moderna del retail:
esperienze a confronto, network di
agenzie e private banker

Roma, Banca Fideuram, 22 ottobre 2015
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| numeri del Club

5 anni di vita: il Club é stato fondato a Milano il 13 maggio
2010

da 3 anni a Roma: la community capitolina si € riunita per
la prima volta il 15 marzo 2012 al Boscolo Exedra

93 i membri attivi: 47 a Milano, 46 a Roma

13 donne presenti (il 14% del totale)

28 imprenditori, 55 top manager, 10 docenti universitari e
professionisti

60 i Focus organizzati in 5 anni
21,5 presenze per meeting: media 2012 / 2015
139 speaker

1.295 partecipanti

dati aggiornati al 14.5.2015



Antonella Di Clemente, Sabre Italia
Carlo Casseri, Open Travel Network
Claudio Busca, Geo Travel Network
Diletta Gurioli, Banca Fideuram
Isabella Candelori, In Viaggi

Oderisi Nello Fiorucci, Incipit Consulting
Maika Gonzalez, Traveltool.it

Marco Benincasa, Sabre Italia

Mario Cardone, Aurae Hospitality Marketing

le Teste Pensanti di oggi

Massimo Zanon, Rainbow Magic Land
Olimpia Ponno, op Hospitality & Meeting Industry
Raffaella Pipitone, Unindustria

Roberto Bacchi, consultant

Roberto De Blasi, MSC Crociere

Silvio Paganini, Travelport

Stefano Landi, SL&A turismo e territorio

Susanna Mensitieri, Universita LUISS






dati e numeri dal Network Monitoring® 2015

clicca su http://ilclubdelletestepensanti.it/wp/wp-content/uploads/
2015/07/Focus-Networkindipendenti-Unione2lug.pdf

a cura di Roberto Gentile
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http://ilclubdelletestepensanti.it/wp/wp-content/uploads/2015/07/Focus-NetworkIndipendenti-Unione2lug.pdf

Diletta Gurioli

Private Banker

Addetta ai Rapporti Istituzionali
Banca Fideuram

Banca Fideuram:
un modello unico nel mercato
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UNICITA

LEADERSHIP

INNOVAZIONE

ESCLUSIVITA

ECCELLENZA

sanca del gruppo INTESA [ SNNIMOLO
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UNICITA

Una mission distintiva

Un modello di business esclusivo nel mercato
Un grande gruppo

Una rete, benchmark di prestigio

Una realta solida per natura

Banca dol gruppe INTESA B SKNEACILD TORNA ALUINDSCE
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UNICITA

UNA MISSION DISTINTIVA i

Assistere i clienti nella
gestione consapevole dei loro
patrimoni, sulla base dei loro
bisogni e profili di rischio.

Offrire servizi di consulenza
finanziaria e previdenziale con
I'ausilio della propria rete di
promotori finanziari, in maniera
trasparente.

ik

E £3 FIDEURAM

TORMA Al INDICE sanca del gnipes [NTES, ijn

€3 FIDEURAM "



UN MODELLO DI BUSINESS ESCLUSIVO NEL MERCATO

Fideuram integra, da sempre, due qualita complementari.

La vicinanza al cliente

, | private banker & l'interlocutore
privilegiato del cliente, con il
quale costruisce una relazione
diretta, basata su professionalita,
trasparenza e riservatezza.

La solidita di una grande banca
Le risorse ed il know-how di un
grande gruppo bancario a supporto
del private banker garantiscono

al cliente sicurezza e serenita.

rreanaggs pruiskine

TORKA ALLINDICE

UNICITA
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UNICITA

UN MODELLO DI BUSINESS ESCLUSIVO NEL MERCATO ,

Il confronto tra gli schemi di distribuzione.

CLIENTE

RETE

F3 FIDEURAM PRIVATE BANKING

ONLINE

BF’EHQEE CLIENTE
&3 FIDEURAM

TORMA ALLINDICE fanca del gruppa [NTESA ] SKNBACLD
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UNICITA

UN GRANDE GRUPPO
&3 FIDEURAM

INTESA SANPADLO PRIVATE BANKING

Fielram
Inrvestiments
SGR

H 99, s0%

—— Conirdly Dvetio - - - Conlrollo Indiretio

£3 FIDEURAM

TORMA ALLINDNCE i del grupes |NTESA fr] SKNBAOLD
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UNICITA

UNA RETE, BENCHMARK DI PRESTIGIO

Le reti di promozione finanziaria del gruppo Fideuram - Intesa Sanpaoclo Private Banking hanno
un posizionamento competitivo superiore rispetto alle altre reti di promotori finanziari.

Una testimonianza di fiducia da parte del mercato.

e e e e e e

| private banker appartenenti
alle reti di promozione finanziaria
del gruppo Fideuram - Intesa
5.038 [FRFDEURAM Sanpaolo Private Banking
m------——-- - detengono un patrimonioc medic
per promotore di 19,2 milioni di

I
I
e
| E i EUro & possono contare su:
(] I
E g‘ i un’esperienza consolidata
I
I - o
E O |, Pt ; ! una formazione professionale
g m_ Roneones | ai massimi livelli
Z m N [ : -
> = ! [ una spiccata attitudine
L] ! al'ascolio e alla comprensione
I
i PATRIMONIO RETE
¥ Fonta Assomsd (slborerions Fdewrsm sul numem dal propn private banker: detl al 20 gugno 2015
: £3 FIDEURAM
TOAMA ALL'INDICE Banca del anppa INTESA Br SKNBAOLD
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I numeri chiave di Fideuram - Intesa
Sanpaolo Private Banking

Leader tra i promotori finanziari

Fra i maggiori gestori in ltalia

asnca del gruppe INTEH [ SNNBACLD TORMA ALL'INDICE

&5 FIDEURAM °



LEADERSHIP

| NUMERI CHIAVE DI
FIDEURAM - INTESA SANPAOLO PRIVATE BANKING

Eﬁgﬂﬁ Clienti 5. 8 5 5 Private
188,6 683...

mid

12.913

Dipendenti

214 | 327

Uffici dei
private banker

Sportelli bancari

E Forte Fdeurem: dat retathd a Fideuram, Sanpacio invest & Intesa Senpacio Private Banking & 30 gugno 2015

£ FIDEURAM
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LEADERSHIP

LEADER TRA | PROMOTORI FINANZIARI

Fideuram gestisce un terzo dei patrimoni presenti sul mercato delle reti
di promozione finanziaria italiano.

QUOTA DI MERCATO

Fideuram*
Banca Mediolanum

Fineco Bank

13%

Allianz Bank

Fonba Assoret: dalt & 30 gugne 2015
* Il i PEPprESENTa 1| pOSITINEMENts df FIDEUram & SSnpeci Invest

e

£3 FIDEURAM
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LEADERSHIP

FRA | MAGGIORI GESTORI IN ITALIA

e
Comparazione con le Societa di Gestione del Risparmio (OICR aperti)
PATRIMONIO IN GESTIONE
Eurizon Capital 119,7 mid €
Asset Management
Gruppo Mediolanum
Fonte Assogeationl: datl 2° tim. 2015
§
E £3 FIDEURAM
TORMA ALL'INDICE ganca del gruppa INTESA 7] SANBACHD
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INNOVAZIONE

Precursori, da sempre: la storia di Fideuram
Il modello di servizio
La consulenza base

La consulenza evoluta SEI

Una consulenza personalizzata, specifica e coerente

La consulenza evoluta SEI versione private
| numeri della consulenza evoluta Sei

La logica di costruzione dei portafogli

Una architettura aperta, per mottiplicare le opportunita

La gamma delle soluzioni

TORMA ALLTNIRCE

Bareca dif ruppeo INTESA [ SNNBAOLD
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INNOVAZIONE

PRECURSORI, DA SEMPRE: LA STORIA DI FIDEURAM

Pl e-tre 4968 nasce Fideuram, la prima rete di promotori finanziari in Italia. ) .

il viene creato I'Indice Fideuram, benchmark generalmente
m I“arl 1 983 adottato per la valutazione di un paniere di fondi.

41984 Fdeuram ¢ la prima ad introdurre i fondi comuni
di diritto italiano e lussemburghese, mentre le banche
concorrenti propongone BOT e CCT.

1992 Fideuram e Banca Manusardi si uniscono:
nasce Banca Fideuram

1997 sviluppo del primo servizio di pianificazione finanziaria
personalizzato ad elevato contenuto tecnologico,
a beneficio della clientela.

2007 Banca Fideuram adotta il modello di consulenza per
tutti i clienti.

2009 introduzione del servizio di consulenza evoluta SEIL.

201 1 lancio del supporto operativo Fideuram Mohile Solution.

201 3 Intreduzione del servizio di consulenza evoluta SEI
versione private.

§ 201 5 Banca Fideuram e Intesa Sanpaolo Private Banking si

i uniscono: nasce Fideuram, la prima™ private bank italiana.

E * Fortte: Megetal, Indagine 2045, Renking resfzzato sul dall ol stock. HFIDEURAM
TORMA ALLINDICE ganra del gmpps [INTESA 7] SKNBACHO
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IL MODELLO DI SERVIZIO

TORNA ALLINDICE

PER TUTTI | CLIENTI

CONTRATTO DI
CONSULENZA
BASE GRATUITO

—

PER | CLIENT]I CON
ESIGENZE PIU EVOLUTE

PER | CLIENTI PRMATE

CONSULENZA
EVOLUTA

CON UN SERVIZIO

DEDICATO

E——

CONSULENZA
EVOLUTA
PRIVATE

CON ULTERIORI
SERVIZI
ESCLUSIVI

INNOVAZIONE

$3 FIDEURAM

ganca del grippa INTESA i SANBACILD

FIDEURAM
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INNOVAZIONE

LA CONSULENZA BASE

E un senvizio gratuito che rappresenta 'impegno di Fideuram a tutela del cliente.

ANALISI
DELLE
ESIGENZE

INDIVIDUAZIONE
DELLE
SOLUZIONI

REPORTISTICA
SEMESTRALE

ATTIVITA DI
MONITORAGGIO
DELLE SOLUZIONI
ATTUATE

rrewmagg utirkdw

£3I FIDEURAM

TORNA ALL'INDICE ganca dol grippa INTESA fr] SANBACILL)
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LA CONSULENZA EVOLUTA @)

E un servizio a pagamento per un supporto consulenziale evoluto e piti completo.

DIAGNOSI COMPLETA
DEL PORTAFOGLIO,
ANCHE DI ASSET PRESSO
ALTRI INTERMEDIARI

REPORTISTICA EVOLUTA
PER OGNI FASE DEL
PROCESSO, ANCHE

ON DEMAND

Srsaggi o b

TORMA ALL'INDICE

INNOVAZIONE

FORMULAZIONE

DI SOLUZIONI

DI INVESTIMENTO

PER AREE DI BISOGNO
E PROGETTI SPECIFICI

SISTEMA DI
MONITORAGGIO
DEDICATO

£3 FIDEURAM

sanca del grippe INTESA [ SANBAOLO)

FIDEURAM
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INNOVAZIONE

UNA CONSULENZA PERSONALIZZATA,
SPECIFICA E COERENTE

R

@)aiuta i private banker a individuare le specificita del cliente, attivando un percorso
5u misura, in grado di mettere a fuoco esigenze, progetti e obiettivi.

Le aree di bisogno: sono rappresantate con una struttura piramidale a sei arse.

INVEETIMENTO ()

RISERVA (3]

)

-

TUTELA *
il

Tutela del patrimonio e della famiglia
L'area della protezione costituisce al tempo stesso la base ma anche
il filo conduttore di tutta "attivita di analisi, poiché racchiude in sé
i pili evoluti requisiti di protezione del patrimonio nel suo insieme.

Confinuita Protaziona Protezions
patrimoniels della parsons dal reddito

£3 FIDEURAM

aanca dol giupea TNTESA B SKNBACLD

rrawnaggin puithcdwis

TORNA ALLINDICE
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INNOVAZIONE

LA LOGICA DI COSTRUZIONE DEI PORTAFOGLI

La componente core costituisce la parte
pil rilevante di un portafoglio solido e ben
diversificato e punta a raggiungere gli obiettivi
di rendimento a medic e lungo termine.

La componente satellite & la frazione
minoritaria, destinata a cogliere le opportunita
a breve e brevissimo termine.

Lintegrazione tra le due componenti ha I'obiettivo di ottenere le performance desiderate
nel’orizzonte temporale predefinito, in amonia con la propensione al rischio del cliente.

e —

£3 FIDEURAM

TORNA ALLINDICE Hanca dol gruppe TNTESA 7] SNNBACILD
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UNA ARCHITETTURA APERTA, )
PER MOLTIPLICARE LE OPPORTUNITA

Fideuram seleziona accuratamente le eccellenze dei gestori internazionali

allo scopo di offrire ai propri clienti una pill ampia possibilita di diversificazione.
Ogai, un terzo del patrimonio dei nostri clienti & investito in prodotti dei miglion gestor

a livello mondiale.

PARTNER D’ECCELLENZA

|
M herdeen Amundi anma o7 BANTLEON BLACKRDC -
R . m B."'.9‘— BNY MELLON
penens... @Y creomrsuiss™ e 1 frmata a-
. . A Bl @uoesn RN Egonnve LRMorgan
I T il [reestars h Asset Managament
KAIRGS LCOMSON 0 ipumsonsen MorganStanley . . . CINEENNIENE
Mk INVESTHENTS

v ESxer=™ FPpICTET PIMC O dSchroders J’r@m o UBS . .

TORMA ALLINDICE

INNOVAZIONE
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grazie

Diletta Gurioli
Private Banker Addetta ai Rapporti Istituzionali
Banca Fideuram
dgurioli@fideuram.it

Banca
FIDEURAM




| prossimi FOCUSO”

La sharing economy e | Millennials: il

fenomeno, | protagonisti, le tendenze
Milano, Spazio Copernico, 29 ottobre 2015
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per contatti

Roberto Gentile
335 6419780
rgentile@network-news.it

www.ilclubdelletestepensanti.it



