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le Teste Pensanti  di oggi
Adriano Meloni, Trydoo

Alessia Pagelli, Uvet Retail

Angelo Ghigliano, Sixt

Antonella Menegon, PayPal

Beppe Banchini, Touring Club

Bruno Colombo, entrepreneur

Diego Borrelli, Bluvacanze

Diego Pedrani, Expedia

Edoardo Dal Negro, The Dedica Anthology

Edoardo Quaglia, PayPal

Francesco Rusconi, Rusconi Viaggi

Frederic Naar, Naar T.O.

Gabriele Milani, FTO

Gabriele Rispoli, Amadeus Italia

Giacomo Trovato, Airbnb

Giovanna Manzi, Best Western

Giovanni Moretto, Expedia

Giulio Benedetti, Studio Benedetti

Giuseppe Boscoscuro, past president ASTOI

Luca Adami, Reisenplatz SA

Luca Caraffini, Geo Travel Network

Luca Martellosio, Europ Assistance

Luigi Deli, Volonline

Luigi Maderna, Fiavet Lombardia

Marco Cisini, Oltretutto Global Solutions

Marco Ficarra, Destination Italia

Marilena Zani, Zani Viaggi

Mario Malerba, Team Valore

Massimiliano Masaracchia, M & Partners

Massimo Diana, OTA Viaggi T.O.

Renato Scaffidi, Air Europa

Roberto Di Leo, eMinds

Roberto Natali, tourismON

Rinaldo Bertoletti, Atacama Viaggi 

Serena Uberti, OYO

Simone Cassanmagnago, A.G.I. Travel Service

Stefano Simei, TH Resorts

Tiziano Ragni, Costa Crociere



Ezio Birondi 
amministratore delegato 
Settemari, Amo il Mondo e Jump
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Solo con
SETTEMARI

il PREZZO,
è CHIARO e senza

ASTERISCHI.

Questa
è la VERA vacanza

TRASPARENTE



OGNI CLIENTE È
UN VIAGGIO DIVERSO

LA VACANZA CHE
TI FA DIVERTIRE

LA VACANZA CHE 
TI FA RILASSARE

LA VACANZA CHE 
DÀ DI PIÙ



BE AN EMOTION HUNTER
L’esperienza di essere un cacciatore di emozioni grazie 

a tre differenti modi di vivere il viaggio.

I CLASSICI LIVE LIKE A LOCAL

PERSONALIZZA



IL VELOCISTA DINAMICO
La piattaforma B2B è in grado di pianificare le vacanze 

scegliendo tra numerose proposte a marchio JUMP P+US.

JUMP È VELOCE JUMP È AFFIDABILE

JUMP È BUSINESS

80 secondi
Responsabilità/assistenza h24

Più conveniente



grazie
Ezio Birondi

a.d. Settemari, Amo il Mondo e Jump
ebirondi@lastminutetour.com



Da Uvet Network a Uvet Travel System
Evoluzione di un Network

Andrea Gilardi 
amministratore delegato 
Uvet Network S.p.a.



La nostra identità

Essere altamente professionali, tutelare sempre i clienti, 
interagire al meglio con tour operator e compagnie aeree, 
identificare le soluzioni di viaggio migliori in tutto il mondo, 
proporre sempre il corretto rapporto qualità prezzo, essere 

espressione di un Gruppo leader



Discontinuità
Valore o Limite?

La discontinuità rappresenta esattamente l’alternanza dei ritmi, la “ciclicità”, un 
susseguirsi periodico di picchi e di cadute, di velocità e di lentezza, di pieni e di vuoti.

Quando questa alternanza si blocca, o perde il suo ritmo, anche la creatività cessa.

Proprio la discontinuità insegna che flessibilità e alternanza sono elementi essenziali, 
perché si creino tempo e spazio necessari al germogliare di una nuova attività.

Cosi la discontinuità non è più volubilità, incostanza, inaffidabilità, ma diventa valore
sociale fondamentale per la creatività, indispensabili per generare il nuovo, per 

produrre svolte reali con cambiamenti reali.



Gli ingredienti
del Cambiamento del 2018

Il cambiamento di Uvet Network nel 2018 è stato concretamente possibile ad una 
sola condizione: che alla base della ricetta ci fossero due ingredienti imprescindibili:

1) Il primo ingrediente coincideva con “un’alta posta in gioco”, e questa non poteva 
che essere il futuro di una organizzazione

2) il secondo ingrediente, invece, consisteva nell’avere a disposizione un “manipolo di 
persone” in grado di immaginare e creare il futuro, di innescare il cambiamento, di 

guidarlo e farlo accadere veramente. Persone leali. Fidate, mosse da forti ideali, 
collaborative e profondamente motivate dal far parte di qualcosa di veramente 

importante



La formula
del Cambiamento

Riassumendo con una formula la “ricetta” 
del Cambiamento (C), possiamo dire che: 

C =
(F * O)

[ T * (p+a+v) ]

dove:
F=Futuro
O=Organizzazione
T=Talento
P=Passione
A=Abilità
V=Valori



Nasce Uvet Travel System
Una Proposta di Valore

Il System è un complesso organizzato 
di strumenti, servizi, processi e 

strutture operative:
un insieme di strumenti che 
Uvet Travel System mette a 

disposizione 
e costituisce la Proposta di Valore. 





Nel corso del 2019 è emersa la necessità di definire un pay-off 
che identificasse in maniera chiara l’attività degli Affiliati in 

un’ottica B2C

Nel 2019 al BizTravel Forum Uvet Travel System ha presentato  
il suo nuovo Pay off:

“Viaggi, Passioni, Certezze.”





Novità 2020

Alla luce delle specificità del rispettivo mercato di riferimento e 
in conseguenza dello scenario che si sta delineando, Uvet 

Travel System, in collaborazione con alcune Agenzie Affiliate al 
Network, ha deciso di dare vita ad un progetto dedicato al 

consolidamento ed allo sviluppo del business nelle aree del 
Centro e Sud Italia.



Nasce “Made4Sud”

Un progetto di Uvet Travel System che si focalizza su tre aspetti 
fondamentali: Gestione di un prodotto turistico ad-hoc, 

supporto GDS e Ticketing dedicato e customizzato rispetto alle 
specificità del mercato, formazione professionale avanzata per 

evolvere il business delle Agenzie.



Un Project Manager dedicato con il compito di creare una fitta 
interrelazione tra i soggetti coinvolti e di mettere a fattor 
comune le esperienze e le opportunità del Network e del 

mercato.



A livello di Gruppo Uvet, la prima concreta novità è 
l’ampliamento del ruolo dei Sales Consultant del Network delle 

aree Centro e Sud Italia che dal 
1 gennaio 2020 svolgono anche l’attività di promozione 

dei brand T.O. del Gruppo Uvet sul territorio.



grazie
Andrea Gilardi

a.d. Uvet Network 
andrea.gilardi@uvetnetwork.it



per contatti

Roberto Gentile

335 6419780 

rgentile@network-news.it

www.ilclubdelletestepensanti.it


